== PitneyBowes

Ar du en duktig inneséljare idag och soker nya utmaningar?

Hos oss rader en stark saljkultur med fokus pa resultat och prestation, vassa
tavlingar och hogt tempo. Du som har mycket energi, en stor dos eget driv och &r en
tavlingsmanniska ut i fingerspetsarna kommer att lyckas hos oss. Du ser mojligheter
fore "hinder” och har en positiv attityd till det mesta. Soker du ett jobb dér du har stor
mojlighet att utvecklas och drivs av pengar? Da har vi helt klart utmaningen for dig!
Vi soker nu en driven séljare till var telefonforséaljningsavdelning som hanterar
forsaljning mot befintliga kunder. Avdelningen bestar av 12 personer och vara kunder
ar framst sma- till medelstora foretag i alla branscher 6ver hela landet. Vart
sdaljkoncept ar att bearbeta kunden likt en uteséljare fast per telefon.

Du kommer att arbeta mycket med utgdende samtal dar du erbjuder
frankeringslosningar och efterbehandlingsprodukter som kan férenkla samt féradla
kundens post- och dokumenthantering. Dina kundkontakter hanterar du med hjélp av
vart webbaserade CRM-system och du skoéter din egen administration kring offerter,
avtal och liknande. Du kommer att ansvara for dina egna kunder och bygga ditt eget
account. Ditt dagliga arbete planerar du i samrad med din saljchef.

Vi tror att du ar:

En driftig person som sporras av mal

En som vill tjdna pengar

Sjalvgaende och strukturerad i ditt arbete

Kommunikativ med bra telefonrost

Kundfokuserad och serviceminded

En tavlingsmanniska som presterar bast nar det galler och har roligt under
tiden.

= Du har en tydlig ambition att lyckas inom forséljning och du néjer dig inte
forran du passerat dina budgetmal med rage.

Det ar viktigt att du uttrycker dig mycket val i bade tal och skrift, samt att du
beharskar Office-paketet val (framst Excel och Word). Du ar meriterande om du har
erfarenhet av forsaljning via telefon.

Du erbjuds:

» En stabil grundlon (manadslon) + ett mycket fordelaktigt provisionssystem

= Utbildning inom var saljakademi

* En unik mojlighet att na framgang i expansivt bolag som satsar pa sin
personal.

P& Pitney Bowes finns majligheter att lyckas val genom en trygg grundlon och en
motiverande provision. Ar du ratt person kommer du tjina mycket pengar och
utveckla din roll pa foretaget!



Du tar dig med enkelhet till Haggvik med pendeltdg, endast 20 min fran T-centralen.
Aker du med egen bil, s& finns det gott om avgiftsfria parkeringsplatser.

Anser du denna beskrivning stamma in pa din profil? Skicka in din ansokan redan
idag, vi kommer att kalla till intervjuer I6pande! Skicka din ansokan till
sweden@pb.com

Valkommen med din ansdkan!

Pitney Bowes ar ett amerikanskt féretag med huvudkontor i Stanford, Connecticut, USA.
Foretaget bildades 1920 av Arthur Pitney och Walter Bowes. De lanserade en idé om en
maskin som frankerade brev i stéllet for att anvanda frimarken. Idag &r Pitney Bowes
varldsledande inom omradet integrerade post- och dokumentlosningar. Vi omsatter 6,3
miljarder USD och finns med 36 000 anstéllda i 130 lander. | Sverige har vi funnits sedan
1974 och vi &@r ca 150 anstéllda. Huvudkontoret finns i Sollentuna, Haggvik och vi har
filialkontor i Goteborg, Malmo och Jonképing. For mer information, se
www.pitneybowes.se

Every connection is a new opportunity ™



